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SME Panel Fragebogen

zu 

Patentvalorisierung

Die Europäische Kommission überprüft zurzeit die Patentvalorisierung – die wirtschaftliche Nutzung von Patenten - in Europa.

Dieser Fragebogen richtet sich an Inhaber, Geschäftsführer und leitende Ingenieure von kleinen und mittleren Unternehmen (KMU)

a) mit Patentbesitz (d.h. mit mindestens 1 erteiltem Patent oder einer laufenden Patentanmeldung):

Bitte beantworten Sie die Fragen 1-20.

b) ohne Patentbesitz, aber Hersteller von technologieintensiven Produkten und/oder Anbieter von wissensintensiven Dienstleistungen:

Bitte beantworten Sie die Fragen 1-12.

Bitte nutzen Sie den freien Raum in Frage 20 für zusätzliche Bemerkungen/Kommentare.

Die Kommission wird die Sicht der Unternehmen bei der zukünftigen Politikgestaltung zum Thema Patentvalorisierung berücksichtigen und den Bedürfnissen der Unternehmen gleichwohl Rechnung tragen.

Der Fragebogen gibt Ihnen die Möglichkeit, mit Hilfe Ihres lokalen EEN-Netzwerkpartners Ihre Sichtweise zu diesem Thema vorzubringen.

VIELEN DANK FÜR IHRE ZEIT UND IHRE MITARBEIT !

Europäische Kommission, Generaldirektion Unternehmen

Fragebogen bitte bis zum 23. September 2011 zurück an 

Enterprise Europe Network Thüringen / IHK Erfurt

Julia Beile

Arnstädter Straße 34
99096 Erfurt

E-Mail: j.beile@een-thueringen.eu 

Tel.: 0361 3484 400

Fax: 0361 3485 9400

www.een-thueringen.eu
Kontaktdaten
Wir benötigen Ihre Kontaktinformationen, um im Falle von Rückfragen Kontakt mit Ihnen aufnehmen zu können. 

Der Fragebogen wird anonym (ohne Kontaktdaten) an die EU-Kommission weitergeleitet. 

Alle bei dieser Befragung gesammelten Daten werden streng vertraulich behandelt.

Firma:
Vorname und Name der Person, die den Fragebogen ausgefüllt hat:


Funktion dieser Person:       
Straße und  Hausnummer:      
PLZ und Ort:      
Telefon:                




Fax:         
E-Mail:                 




Internet:      
Kapitel 1: Unternehmensprofil

1A. Bitte geben Sie die Größe Ihres Unternehmens an:


 FORMCHECKBOX 
 Groß (mehr als 249 Mitarbeiter)

 FORMCHECKBOX 
 Mittelständisch (weniger als 250 Mitarbeiter)

 FORMCHECKBOX 
 Klein (weniger als 50 Mitarbeiter)

 FORMCHECKBOX 
 Mikro (weniger als 10 Mitarbeiter)

 FORMCHECKBOX 
 Eigenständig

1B. Bitte geben Sie Ihre Branche an:
       (bitte nur das Feld ankreuzen, das Ihre Branche am besten kennzeichnet)

 FORMCHECKBOX 
 Elektrotechnik 

 FORMCHECKBOX 
 Apparatebau

 FORMCHECKBOX 
 Chemie/Pharmazie

 FORMCHECKBOX 
 Verfahrenstechnik
 FORMCHECKBOX 
 Maschinenbau
 FORMCHECKBOX 
 Andere (bitte angeben:       )

2. Wie groß ist der Umfang Ihres Patentbesitzes (einschließlich Patentanmeldungen und erteilter Patente)?

Bitte zählen Sie alle Patente derselben Patentfamilie (d.h. für dieselbe Anwendung in verschiedenen Ländern) als ein Patent. 

 FORMCHECKBOX 
 Wir verfügen über keinerlei Patente

 FORMCHECKBOX 
 Wir verfügen über 1 bis 3 Patente

 FORMCHECKBOX 
 Wir verfügen über 3 bis 10 Patente

 FORMCHECKBOX 
 Wir verfügen über mehr als 10 Patente 

Kapitel 2: Fragen für alle KMU

3A. Haben Sie Kenntnis von Patenten, die von Drittparteien gehalten werden und die für die Geschäftsfelder Ihres Unternehmens eine Entwicklungsmöglichkeit darstellen könnten ?

	
	Ja
	Nein

	Ich habe Kenntnis von Patenten, die für die Geschäftsfelder meines Unternehmens eine Entwicklungsmöglichkeit darstellen könnten 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



3B. Wären Sie an einer Patenttransaktion (Kauf/Lizenz) interessiert, um solche Entwicklungsmöglichkeiten auszuschöpfen?

	
	Ja
	Nein

	Ich wäre daran interessiert, eine Patenttransaktion anzustoßen (Kauf/Lizenz), um solche Entwicklungsmöglichkeiten auszuschöpfen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



4. Sind Sie in erster Linie daran interessiert, Ihre eigenen Patente zu erlangen oder aber Lizenzen von anderer Stelle zu erhalten ?


 FORMCHECKBOX 

Erlangung eigener Patente

 FORMCHECKBOX 

Erwerb von Lizenzen Dritter

 FORMCHECKBOX 
 
Beides: Erlangung von Patenten für meine eigenen Erfindungen und Erwerb von Lizenzen Dritter
 FORMCHECKBOX 
 
Keine der oben genannten Optionen

5. Welchen Transfermechanismus sehen Sie als effektiv an, um Technologien zu erwerben?

(Bemessungsgrad zwischen 1 und 5, 1=”nicht effektiv”, 2="wenig effektiv", 3="neutral", 4="effektiv" und 5=”sehr effektiv”)


	
	1
	2
	3
	4
	5

	Auslagern von F&E an Dritte (möglicherweise im Hinblick auf eine Patentanmeldung in einer späteren Entwicklungsphase)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Gemeinsame F&E mit Dritten /Drittparteien (möglicherweise im Hinblick auf eine Patentanmeldung in einer späteren Entwicklungsphase)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Kauf oder Lizenzierung von Patentrechten ohne zusätzlichen Transfer von zugehörigem Knowhow 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Kauf oder Lizenzierung von Patentrechten zusammen mit zugehörigem nicht patentiertem Knowhow
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



6A. Wie oft hat Ihr Unternehmen in den letzten 5 Jahren versucht, Patente oder Lizenzen zu erwerben oder zu verkaufen (Anzahl der Versuche)? 

	
	0
	1-2
	3-5
	6-10
	mehr als 10

	Erwerb eines fremden Patents oder IN
-Lizenzierung 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Verkauf eines eigenen Patents oder OUT-Lizenzierung 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



6B. Wie viele dieser Versuche  während der letzten 5 Jahre waren schließlich  erfolgreich ?

	
	0
	1-2
	3-5
	6-10
	mehr als 10

	Erwerb eines fremden Patents oder IN-Lizenzierung
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Verkauf eines eigenen Patents oder OUT-Lizenzierung 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



7. Bitte geben Sie eine grobe Schätzung ab über

1) Ihre jährlichen Kosten für den Ankauf von Patenten oder Lizenzen gemessen in Prozent (%) des Jahresumsatzes Ihres Unternehmens

2) Ihre jährlichen Einnahmen aus dem Verkauf von Patenten und Lizen-zen gemessen in Prozent (%)  des Jahresumsatzes Ihres Unternehmens

	
	0/nicht zutreffend
	>0-5%
	>5-10%
	>10-20%
	>20-30%
	>30-40%
	>40-50%
	>50-60%
	über 60%

	Jährliche Kosten für den Ankauf von Patenten oder Lizenzen

(als %-Satz bezogen auf den Jahresumsatz)


	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Jährlicher Erlös aus dem Verkauf von Patenten oder Lizenzen (als %-Satz bezogen auf den Jahresumsatz) 


	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



8. Welche Zielgruppe bevorzugen Sie bei der Abwicklung von 

Patenttransaktionen? (mehrfache Auswahl ist zulässig)

	
	Universitäten oder öffentliche Forschungs-

einrichtungen
	Große Unternehmen 
	KMUs (Unternehmen mit  <250 Angestellten)
	Einzelerfinder
	Nicht zutreffend

	Als Käufer von Patenten oder Lizenznehmer
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Als Verkäufer von Patenten oder Lizenzgeber
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



9. Auf welche Weise haben Sie versucht, potentielle Partner zu finden und welche Methoden waren erfolgreich ?

	
	Versucht
	Erfolg gehabt

	Über persönliche Netzwerke
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Über ehemalige Geschäftspartner
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Über die Suche in Patentdatenbanken (z.B. Espacenet oder kommerzielle Datenbanken wie Derwent oder Questel) 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Über elektronische Handelsplattformen (Portale, über die man Patente oder Lizenzen suchen oder anbieten kann) (bitte geben Sie an welche Sie genutzt haben:       )
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Über Patentanwälte oder Anwaltsfirmen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Über Makler
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Über Unternehmensberater
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Über andere Vermittler, bitte angeben:      
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Ich habe es niemals versucht / Frage nicht zutreffend
	 FORMCHECKBOX 



10. Welche dieser Faktoren stellten nach Ihrer Erfahrung maßgebliche Hindernisse beim Kauf von Patenten oder Lizenzen dar?

(Wichtigkeitsgrad von minimal=1 bis maximal=5: 1="nicht wichtig", 2="weniger wichtig, 3="neutral", 4="wichtig, 5="sehr wichtig")

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Zeit und Geld für die Suche nach interessanten patentierten Technologien
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Notwendigkeit, vertrauliche Informationen meines Technologiebedarfes mitzuteilen, um einen Verkäufer zu finden
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Fehlen von Informationen, um die patentierte Technologie zu gewichten/richtig einzuschätzen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Kosten und Komplexität der Verhandlungen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Risiko, dass die Technologie Patentrechte Dritter verletzt
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Weiterentwicklungskosten der patentierten Technologie nach dem Erwerb
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Abhängigkeit vom Verkäufer nach Erwerb, infolge der Bereitstellung von zusätzlichem Knowhow und fachlicher Betreuung durch diesen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Zeit und Geld für juristische Beratung  
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Andere, bitte angeben:      
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



11. Glauben Sie, dass eine Vereinfachung der Patenttransaktionen (d.h. beim Kauf/Verkauf von Patenten bzw. bei IN-/OUT-Lizenzierung ) für Ihr Unternehmen (sowie Ihren Zugriff auf Innovationen oder die Verwertung von Innovationen) nützlich wäre ? 

	
	Ja
	Nein
	Ich weiß nicht/Nicht zutreffend

	Als Patentkäufer oder bei IN-Lizenzierung 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Als Patentverkäufer oder bei OUT-Lizenzierung
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



12. Welche Art von öffentlicher Unterstützung würde Ihnen am besten helfen, um an Patente oder Lizenzen Dritter zu gelangen ? 

 (Effektivitätsgrad zwischen 1 und 5 / 1=”nicht effektiv”, 2="wenig effektiv", 3="neutral", 4="effektiv" und 5=”sehr effektiv”)

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Eine Online–Datenbank über zum Verkauf stehende oder zur Lizenzvergabe verfügbare Patente 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Online–Datenbank über zum Kauf oder zur Lizenzvergabe verfügbare Patente, in der auch Zusatzinformationen über die patentierte Technologie und ihr Marktpotential abrufbar sind
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Online-Plattform, über die Bedarf für eine bestimmte Technologielösung angemeldet werden kann und Ihre Kontaktdaten eingegeben werden können
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Online-Datenbank von Universitäten oder öffentlichen Forschungseinrichtungen, (möglicherweise mit der Angabe der betreffenden Erfinder), die während der letzten 5, 10, 15 … Jahre  Patentanmeldungen durchgeführt haben. 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Organisation (Vermittlung), die dezidierte Unterstützung anbietet

· bei der Suche nach einem Technologieverkäufer für Ihre speziellen Bedürfnisse 

· beim Aushandeln von Verhandlungsbedingungen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Organisation (Vermittler), die verfügbare Patente gebündelt hat, die sich auf die gleiche Technologie beziehen, um für Sie einen kompletten Satz an Patenten oder Lizenzen zu erwerben.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Ein Bestand an Standardverträgen zum Verkauf/zur Lizenzierung von Patenten, die auf Ihre Bedürfnisse angepasst werden könnten. 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Finanzierungshilfe, die es Ihnen erlaubt, die von Ihnen angestrebte Fachberatung zu erlangen ( Wenn ja, bitte die entsprechende Fachberatung angeben (z.B. Patentanwalt, Vermittler, usw.)):       
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Andere, bitte angeben:      

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



Kapitel  3: Diese Fragen richten sich ausschließlich an KMUs mit Patentbesitz.

13. Wenn Sie in Ihrem Land ein Patent anmelden, führen Sie dann auch folgende  Patentanmeldungen durch:

	
	Niemals
	In weniger als der Hälfte der Fälle
	In mehr als der Hälfte der Fälle
	Immer

	In einem oder mehreren europäischen Ländern
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	In außereuropäischen Ländern
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



14. Wie nutzen Sie Ihre Patente ? 

(Setzen Sie die Gesamtzahl Ihrer Patente = 100% und nehmen Sie bitte eine grobe Abschätzung vor, welcher prozentuale Anteil dieser Patente die jeweilige Nutzungsart hat. Bitte beachten Sie, dass die Summe der Prozentsätze höher als 100% sein kann, wenn einige Patente mehrere Nutzungsarten haben.)

	
	0%
	> 0-<10%
	10-<20%
	20-<30%
	30-<40%
	40-<50%
	50-<60%
	60-<70%
	70-<80%
	80-<90%
	90% oder darüber

	Wir nutzen die Patente für intern entwickelte kommerzielle Produkte  und Dienstleistungen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Lizenzvergabe an Dritte (ausgeschlossen Querlizenzierung)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Querlizenzierung

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Die Patente sind ungenutzt
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



15. Wenn einige Ihrer Patente ungenutzt sind (d.h. weder intern noch lizenziert oder querlizenziert), warum behalten Sie diese in Ihrem Bestand?

(Setzen Sie die Gesamtzahl Ihrer ungenutzten Patente = 100% und nehmen Sie bitte eine grobe Abschätzung vor, auf welchen prozentualen Anteil dieser Patente der jeweilige Grund zutrifft. Bitte beachten Sie, dass die Summe der Prozentsätze höher als 100% sein kann, wenn für einige Patente mehrere Gründe in Frage kommen.)

	
	0%
	>0-<10%
	10-<20%
	20-<30%
	30-<40%
	40-<50%
	50-<60%
	60-<70%
	70-<80%
	80-<90%
	90% oder mehr

	Um Mitbewerber zu blockieren
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Weil Patente das Ansehen fördern (z.B. gegenüber möglichen Investoren) und um Zusammenarbeit/Kooperationen zu initiieren
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Weil wir die vom Patent abgedeckte Technologie zukünftig nutzen könnten
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Wir würden das Patent gerne verkaufen oder lizenzieren, haben aber noch keinen Käufer/Lizenznehmer gefunden oder/und sind uns über die Bedingungen nicht einig geworden
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Keiner der o.g. Gründe, bitte angeben:      


16. Nehmen Sie das (für Sie) wertvollste Patent in Ihrem Besitz. 

Nehmen Sie folgende hypothetische Situation an: Nehmen Sie an, das Patent würde heute angemeldet (und Sie haben alle Informationen über dieses Patent, über die Sie jetzt verfügen.) 

Welchen Preis würden Sie beim Verkauf dieses Patentes mindestens  erzielen wollen (in Euro)? 

Nehmen Sie an, dass dasselbe Patent sich im Besitz eines Anderen befindet. 

Welche Summe (in Euro) würden Sie maximal für den Kauf dieses Patentes  ausgeben ? 

(Wenn Sie glauben, dass der maßgebliche Bezugspunkt nicht ein einzelnes Patent, sondern ein Paket verbundener Patente ist, so beziehen Sie bitte Ihre Antworten auf das gesamte Paket und geben Sie die ungefähre Anzahl der im Paket befindlichen Patente hier an:      )

	
	0-30T€
	>30T-100T€
	>100T-300T€
	>300T-1Mio.€
	>1Mio.-3Mio.€
	>3Mio.-10Mio.€
	>10Mio.-30Mio.€
	>30Mio.-100Mio.€
	>100Mio.-300Mio.€
	> 300Mio.€

	Als Patentverkäufer (Mindestverkaufspreis)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Als Patentkäufer (maximaler Beschaffungspreis)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



17. Bitte antworten Sie wie in Frage 16. Berücksichtigen Sie dabei bitte nicht das (für Sie) wertvollste Patent, sondern ein durchschnittlich bewertetes Patent in Ihrem Besitz (bitte kennzeichnen Sie eine der Spalten).

(Wenn Sie glauben, dass der maßgebliche Bezugspunkt nicht ein einzelnes Patent, sondern ein Paket verbundener Patente ist, bitte beziehen Sie Ihre Antworten auf das gesamte Paket und geben sie die ungefähre Anzahl der im Paket befindlichen Patente hier an:      )

	
	0-30T€
	>30T-100T€
	>100T-300T€
	>300T-1Mio.€
	>1Mio.-3Mio.€
	>3Mio.-10Mio.€
	>10Mio.-30Mio.€
	>30Mio.-100Mio.€
	>100Mio.-300Mio.€
	> 300Mio.€

	Als Patentverkäufer (Mindestverkaufspreis)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Als Patentkäufer (maximaler Beschaffungspreis)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



18. Welches sind nach Ihrer Erfahrung signifikante Hindernisse beim Verkauf oder der OUT-Lizenzierung von Patenten ?

(Wichtigkeitsgrad: minimal=1 und maximal=5 /1="nicht wichtig", 2="kaum  wichtig", 3="neutral", 4="wichtig", 5="sehr wichtig")

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Schwierigkeiten, interessierte Käufer zu finden


	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Notwendigkeit, vertrauliche Informationen über meine patentierte Technologie preis zu geben, um Käufer zu interessieren
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Kosten und Komplexität der Verhandlungen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Risiko, dass die Technologie Patentrechte Dritter verletzt
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Zeit und Kosten für externe Beratungsleistungen
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Schwierigkeit, die patentierte Technologie in ansprechender Weise darzustellen.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Kosten der Übertragung von nicht patentiertem Knowhow an den Käufer
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Andere, bitte angeben:      

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



19. Welche Art öffentlicher Unterstützung würde Ihnen am besten helfen, um Ihre Patente zu kommerzialisieren ?

(Effektivitätsgrad:   minimal=1 und maximal=5 /1="nicht effektiv", 2="wenig effektiv", 3="neutral", 4="effekive" und 5="sehr effektiv")

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Eine Online–Datenbank mit zum Kauf/Verkauf verfügbaren Patenten
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Online–Datenbank mit zum Kauf/Verkauf verfügbaren Patenten, in der Sie auch zusätzliche Informationen über die Technologie und ihr Marktpotenzial einbringen könnten.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Online-Plattform in der Sie nach potentiellen Käufern suchen, die ihren Bedarf an speziellen Technologielösungen angemeldet haben.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Organisation (Vermittlung), die für Ihre speziellen Bedürfnisse und Verhandlungsbedingungen dezidierte Unterstützung bei der Suche nach einem Technologiekäufer anbietet 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Finanzierungshilfe, die es Ihnen erlaubt, die von Ihnen angestrebte Fachberatung zu erlangen ( Wenn ja, bitte die entsprechende Fachberatung angeben (z.B. Patentanwalt, Vermittler, usw.))
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Eine Instanz/juristische Person (Vermittlung/Makler), welche Ihre Patente  für Sie  kommerzialisiert (Verkauf oder Lizenz)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Hilfe bei der Suche nach potentiellen Patentsverletzern und der Durchsetzung Ihrer Patentrechte
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Ein Bestand an Standardverträgen zum Verkauf/zur Lizenzierung von Patenten, die auf Ihre Bedürfnisse angepasst werden könnten
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Finanzielle Unterstützung, um Ihre Technologie weiter zu entwickeln und kommerziell anwendbar zu machen (z. B. Prototyping)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Andere, bitte angeben:      

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



20. Sollten Sie zusätzliche Anregungen haben, teilen Sie uns diese bitte nachstehend mit:

     
Vielen Dank noch einmal für Ihre Zeit und Mitarbeit!

Die Europäische Kommission, Generaldirektion Unternehmen

� Mit “IN-Lizensierung” ist der Erwerb einer Lizenz für ein Patent in Fremdbesitz gemeint.


� Mit “OUT-Lizenzierung” ist der Verkauf einer Lizenz für eines Ihrer eigenen Patente gemeint.


� Ein Querlizenzierungsabkommen (Cross-Licensing) ist ein Vertrag zwischen zwei oder mehreren Parteien, bei der jede Partei Rechte an ihrem geistigen Eigentum an die anderen Parteien vergibt (mit oder ohne die Zahlung von Lizenzgebühren).
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